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Carlos Abadiacute;a Jordana : Soy consultor (con perdoacute;n) (Gestioacute;n del conocimiento) (Spanish
Edition) before purchasing it in order to gage whether or not it would be worth my time, and all praised Soy consultor
(con perdoacute;n) (Gestioacute;n del conocimiento) (Spanish Edition):

0 of 0 people found the following review helpful. Excelente libro para organizar el trabajo del consultor principiante.


http://f3db.com/pub/links.php?id=B01B6172X4

...By CustomerExcelente libro para organizar €l trabajo del consultor principiante. Solo una recomendacion para el
autor o los editores, si estructuran los textos en parrafos cortos seria mucho mas comoda su lectura.

Guiacute;a de supervivencia para profesionales con vocacioacute;nSer consultor no seimprovisa. Como toda
profesioacute;n, tiene unas claves que hay que entender triunfar, relacionadas con el saber, €l querer y el hacer. En €l
libro se aborda, con libertad de espiacute;ritu, buen humor y muy poco dramatismo todo lo que se debe hacer para ser
un consultor exitoso y mucho de lo que no hay que hacer. La consultoriacute;a tiene mucho de arte, mucho de
teacute;cnicay muchiacute;simo de sentido comuacute;n.Ademaacute;s hay que venderla. El vendedor de
consultoriacute;a es consultor, y € consultor es vendedor de consultoriacute;a. Lo que se vende es confianza. El
consultor nunca vende humo. Vende aire fresco en un ambiente maacute;s 0 menos viciado. EI humo lo venden los
chamuscados de espiacute;ritu.Ser consultor no es faacute;cil. Y por eso no lo es cualquiera. El consultor
auteacute;ntico conoce a clientey lo que necesita. Y no engantilde;a. Por eso, entre cliente y consultor la palabra
siempre es lamisma: compromiso, que nace de la confianzamutua.Y todo esto hay que hacerlo con humor,
ilusioacute;n y pasioacute;n. El consultor tiene uno de |os trabajos maacute;s bonitos y notables que una persona puede
hacer: ayudar alas empresasy alas personas a mejorar.



